== BWE

BWE-Service GmbH

Arbeiten Sie mit uns an der Energiewende
Fiir mehr Klimaschutz und Sicherheit

Wir arbeiten gemeinsam mit unseren Partnern an einer klimaneutralen Energiewirtschaft, um so unsere
Lebensgrundlage und die der zukiinftigen Generationen zu erhalten. Mit jahrlich Gber 1 Million Kontakten
in die Branche kommunizieren wir mit den Menschen, die taglich die Energiewende vorantreiben. Unsere
Aufgabe ist es, komplexe Sachverhalte fiir die Branche verstandlich aufzubereiten. Wir nutzen dazu
verschiedene Formate wie Fachartikel, Interviews und Social Media Posts. Auch Newsletter, Webinare,
Branchentreffs, Audio- und Videoproduktionen gehdren zu unserem Repertoire, um die Akteure der
Energiewirtschaft aus- und weiterzubilden, damit diese ihre Rolle bestmoglich erfillen kénnen.

Die BWE-Service GmbH mit rund 60 Mitarbeitenden ist eine Tochtergesellschaft des Bundesverbands
WindEnergie e.V. und sucht zum 01.06.2025, gern auch friiher, fur die Abteilung Marketing & Vertrieb
eine*n

Sales Manager Digitale Medien (w/m/d)

(Vollzeit, Teilzeit ab 35 Stunden maglich)

lhre Aufgaben:

=  Beratung von Neu- und Bestandskund:innen im B2B-Umfeld sowie selbstdndige Akquise

= Pflege und Dokumentation von Produkt- und Kundendaten sowie Erfassen und Bearbeiten
relevanter Informationen im CRM-System Odoo

= Vertrieb und Entwicklung digitaler Vermarktungsstrategien und innovativer Medienangebote

= Unterstltzung bei der Weiterentwicklung der Produkte in Zusammenarbeit mit den Fachabteilungen

= Aufbau- und Verantwortung fiir die Vermarktung unseres digitalen Produktportfolio in Zusammen-
arbeit mit den Fachabteilungen

=  Erstellung von Reports und Unterstiitzung bei Forecasts sowie kontinuierliche Umsatzkontrolle

= Teilnahme an Netzwerkveranstaltungen, Messen und Branchenevents innerhalb Deutschlands

lhr Profil:

= Sie verfligen Uber eine abgeschlossene Berufsausbildung im Bereich Medienkaufmann/-frau oder
einer vergleichsbaren Qualifikation bzw. ein abgeschlossenes Studium in diesem Bereich

= Sie bringen eine mehrjdhrige und fundierte Erfahrung in der Digital-Vermarktung mit

=  |hr Kommunikationsstil ist souverdan und authentisch und ihr Arbeitsstil ist durch ein hohes Mal% an
Verbindlichkeit und Kundenorientierung gepragt

= |hr Verhandlungs- und Verkaufsgeschick ist Idsungsorientiert ausgepragt

= Sie verfligen Uber die Fahigkeit zur Selbstorganisation sowie zum intensiven Kundenbeziehungs-
management

= Sie haben Freude am Networking und am Auf- und Ausbau langfristiger Kundenbeziehungen
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BWE-Service GmbH

Unser Angebot:

= Eine unbefristete Vollzeitstelle, Teilzeit ab 35 Stunden pro Woche moglich, in modernen
Blirordumen auf dem EUREF-Campus in Berlin-Schéneberg

= Eine offene Unternehmenskultur in einem dynamischen Umfeld

= Flache Hierarchien mit viel Freiraum und der Moglichkeit, eigene Ideen zu entwickeln und diese
umzusetzen

= Die Moglichkeit fir hybrides Arbeiten

= Flexible Arbeitszeitgestaltung fiir die Vereinbarkeit von Beruf und Familie sowie 30 Urlaubstage (bei
einer 5-Tage-Woche)

= Zuschuss zum Mittagessen und zum BVG-Jobticket, Unterstiitzung bei der Einrichtung eines mobilen
Arbeitsplatzes und weitere Benefits

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann mdchten wir Sie gerne kennen lernen! Wir freuen uns auf lhre
aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen (gern als PDF-Dokument, Betreff ,Sales Manager Digitale
Medien (w/m/d)“ unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres moglichen Eintrittstermins.

Bewerbung an:

BWE-Service GmbH

Heidi Klimke

EUREF-Campus 16, 10829 Berlin

E-Mail: Bewerbungen@wind-energie.de
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